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INMEDIATA

Se venden 11.1 automotores pesados promedio mensual por
concesionaria con corte al segundo trimestre de 2024

®  |mportantes movimientos en los principales indicadores al interior de una agencia-distribuidora para unidades de este tipo

MEXICO, CDMX, A 28 DE AGOSTO DE 2024.- Con corte al segundo trimestre de 2024, el rendimiento o throughput en la venta de vehiculos pesados por distribuidor es de 11.1
unidades promedio por mes, 2 décimas inferior al promedio de 11.3 en similar periodo del afio pasado, expuso el reporte Radiografia G20 del sector: Vehiculos Pesados en México,
segundo trimestre 2024, elaborado por G20 Inc. y difundido por la AMDA.

“En el contexto econdmico actual, observamos una ligera reduccidn en el throughput de ventas de vehiculos pesados acumuladas, influenciada por factores como la desaceleracion
econdmica global, la inflacion y el aumento en los costos operativos. Estos ajustes en la demanda y los desafios en la gestion de inventarios reflejan la necesidad de adaptarse a un
entorno cambiante, donde las concesionarias estan encontrando formas de optimizar sus operaciones y seguir adelante con éxito”, opind Mauricio Espinosa, presidente y director
general de G20 Inc.

En un comunicado conjunto, el reporte de la firma de analisis del sector de unidades pesadas citd que la venta promedio mensual pasé de 6.8 en 2021 a 8.4 en 2022 y a 11.3 en 2023.
De acuerdo a su participacion en el modelo de negocio en el segundo trimestre de 2024, el principal departamento en una concesionaria es el drea de Nuevos con 47.1%, le siguid
Refacciones con 26.5%, Mecénica 11.7%, Usados con 1.9% y Bodyshop con el 0.9% restante; en el mismo periodo del afio pasado, las posiciones fueron las mismas pero con

participaciones de 47.3, 37.5, 11.7, 2.2 y 1.2 por ciento.

Sobre la composicion del personal en una agencia en el periodo de referencia, el total tuvo un avance de 0.8%, siendo el personal Operativo el que registré un incremento 1.5% y el
Administrativo +0.5 por ciento.

A detalle, el personal de Administracion, Mecanicos y técnicos, y Vendedores de refacciones concentraron las mayores participaciones como parte de la estructura de una agencia
siendo similares o superiores al mismo lapso de 2023.

En la composicidn de los gastos en una distribuidora, el reporte G20 Inc. mostré que el principal egreso fueron el personal con 45.4%, seguido de Semifijo 24.0%, Fijo 14.4%, gastos
variables con 8.6% y Plan Piso 7.7 por ciento.

En cuanto a los dias-inventario promedio en agencias en el segundo trimestre de 2024, el mayor fue Usados con 97.2, Refacciones 86.4 y Nuevos 59.9; en cambio, en el mismo
periodo del afio, estos promedios eran de 61.5, 84.8 y 34.9, respectivamente.

Por ultimo, el reporte destacé los principales indicadores clave en una concesionaria donde se indica que las horas-semana de Mecanica se incrementd ligeramente de 26.0 el afio
pasado a 26.4% este 2024, mientras que la Proeficiencia subié de 51% de 2023 a 60% este afio; en contraste, Unidades vendidas promedio al mes bajé de 7.4 a 6.7; Body-shop (Ratio
venta mecanica) también se redujo de 11.5 a 9.6 y la Absorcién de 90.8 a 88.3 por ciento.

“A pesar de los retos, el sector presenta oportunidades claras. El enfoque en la recuperacion de la productividad de los vendedores y el aprovechamiento de la mejora en la
proeficiencia pueden traducirse en un impacto positivo en el indicador de absorcién. Ademas, la resiliencia demostrada en el Ultimo trimestre refuerza la confianza en un futuro mas

solido. En resumen, aunque el entorno presenta desafios, existen amplias oportunidades para que las concesionarias innoven y prosperen”, finalizé el directivo de G20 Inc.

Los invitamos a consultar un glosario de términos utilizados en este boletin de prensa aqui

Acerca de la AMDA:

Fundada en 1945, la AMDA agrupa a mds de 2 mil 500 distribuidores de 62 marcas de vehiculos ligeros y pesados en las 210 ciudades mds importantes de México.

Acerca de G20 Inc.:

G20, Incorp ; es una emp de ia y ing con icilio en Kansas City fundada por Mauricio il Lider visie io que i6 en 1996 el de los Grupos Veinte en México. Hoy con presencia en

diferentes paises los G20 son una herramienta de liderazgo tunica para propietarios y directores de distribuidoras ices. Para mds inf ion visitar el sitio www.g20inc.net 1
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