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INMEDIATA

Comercializan 11.1 vehiculos pesados promedio por agencia a marzo de 2024

®  Principales indicadores muestran la evolucion del sector

MEXICO, CDMX, A 13 DE JUNIO DE 2024.- De enero a marzo de este afio, los distribuidores de vehiculos pesados llevan vendidos 11.1 vehiculos promedio por
agencia, mientras que en el mismo lapso de 2023 el rendimiento o throughput fue de 11.3 promedio, un deslizamiento de apenas 0.2 décimas, expuso el
reporte Radiografia G20 del sector: Vehiculos Pesados en México elaborado por G20 Inc. y difundido por la AMDA.

En un comunicado conjunto, la firma de analisis del sector de unidades pesadas expuso que estos indices pasaron de 6.8 en 2021 a 8.4 en 2022 y la prevision
es que sigan en la misma tendencia alcista.

En lo que va de 2024, este indicador va de 10.7 unidades promedio en enero de 2024 a 11 en febrero y 11.6 en marzo.
De acuerdo a su participacion en el modelo de negocio, el principal departamento en una concesionaria a marzo de este afio es el drea de Nuevos con una
participacion de 52.8%, le siguié Refacciones con 26.5%, Mecénica 10.2%, Usados con 1.2% y Bodyshop con el 1.1% restante; en el mismo periodo de 2023, las

posiciones fueron las mismas pero con participaciones de 45.9, 39, 11.1, 2.9 y 1.0 por ciento.

Sobre la composicidn del personal en una agencia en 2024, el total tuvo un avance de apenas 0.5%, siendo el Administrativo el de mayor crecimiento con 4.5%
mientras que Operativo disminuyd 6.0 por ciento.

A detalle, el personal de Administracion, Vendedores de refacciones y Mecdnicos y técnicos tuvieron las principales participaciones en la estructura a marzo de
este afio y fueron similares o superiores al mismo periodo de 2023; en cambio, Vendedores Nuevos.

En la composicidn de los gastos en una distribuidora, el reporte G20 Inc. expuso que el principal egreso fueron el personal con 40.4%, 1.8 pp mas a marzo de
2023; seguido de gastos variables con 23.0%, 3 puntos porcentuales (pp) adicionales; Semifijo 21.2%, 1.6 pp menos; Fijo 12.9%, 2.5 menos y Plan Piso 8.9%, 5.7

pp menos.

En cuanto a los dias-inventario promedio en agencias entre enero y marzo de este 2024, Nuevos, Usados y Refacciones tuvieron incrementos en comparacion a
su lapso homénimo del afio pasado, pasando de 32.4 a 42.2 dias, de 49.7 a 119.2 y de 75.8 a 85.1, respectivamente.

Por ultimo, los principales indicadores clave de una agencia mostraron que la venta de unidades por vendedor promedio por mes de nuevos subié de 7.0a 7.2,
el Ratio venta Mecanica en Bodyshop pasé de 11.6 a 13.2%; en cambio, la venta de unidades por vendedor promedio por mes de usados descendié de 3.6 a

2.2; Mecanica horas-semana pas6 de 28.4 a 25.4; la absorcion bajo de 108.6 a 86.4 y Proeficiencia de 65 a 58 por ciento.

Los invitamos a consultar un glosario de términos utilizados en este boletin de prensa aqui

Acerca de la AMDA:

Fundada en 1945, la AMDA agrupa a mds de 2 mil 500 distribuidores de 62 marcas de vehiculos ligeros y pesados en las 210 ciudades mds importantes de México.

Acerca de G20 Inc.:

G20, Incorp ; es una emp de Itoria y hing con icilio en Kansas City fundada por Mauricio Espii Lider visie io que blecié en 1996 el de los Grupos Veinte en México. Hoy con presencia en

diferentes paises los G20 son una herramienta de liderazgo unica para propietarios y directores de distribuidoras automotrices. Para mds informacion visitar el sitio www.g20inc.net
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