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¢A QUIEN LE ESTAMOS VENDIENDO?

INTERES POR UN VEHICULO POTENCIAL DE AHORRO EN MEXICO

* El 60% de los mexicanos * 60 millones de personas
considera MUY importante econdmicamente activas en México.
contar con un auto para uso  EI68% de los mexicanos AHORRAN,
personal, solo el 29% lo mientras que un 32% NO lo hace O
tiene. (menos de $8.500 de ingresos)

* El 11% de los mexicanos « AHORRAN entre el 5% y 20% de su
econdmicamente activos ingreso cuando es superior a $15.000
desean adquirir un auto en mensual
los préoximos 12 meses, solo
ol 30% accede a crédito. Elmieég/;c;.zngx-mcussm NACIONAL DE OCUPACION Y

Noticias Pasajero7
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POTENCIAL DE AHORRO EN MEXICO

Las 6 clases sociales en México

A/B
Clase alta alta (1.2%)

INGRESO PROM. MENSUAL:

C+ $77,975
Clase alta baja

C
Clase media alta (42-2%)
INGRESO PROM. MENSUAL:
D+ $22,297
Clase media baja

INGRESO PROM. MENSUAL:
E $11,343
Clase baja

Fuente: Secretaria de Economia / INEGI
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*GASOLINA
«IMPUESTOS
*SEGURO
*MANTENIMIENTO ... $$%$




EDUCACION FINANCIERA BUYER PERSONA

INNO VA CION MERCADOS POTENCIALES

SUMAR VALOR A LAS MARCAS

SALIR DE LAS AGENCIAS NUEVAS TENDENCIAS
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¢ESTAMOS ENAMORADOS?
¢O SE QUIERE VENDER COMO ANTES?




:AUTOFINANCIAMIENTO

ENTRA AL FINAL CUANDO NO HAY OPCION

SON LOS RELEGADOS

MIEDO A VENDER

ES PARA EL CIENTE QUE NADIE MAS LE PRESTARI




RECOMPRA

CICLO

ESTRATEGICO

RENTABILIDAD

DISTRIBUIDORES




BENEFICIOS REALES

SIEMBRA COSECHA
ROTACION DE INVENTARIOS
GENERA COMPETENCIA
ABARCA MAS CLIENTES
RENTABILIDAD

RESPALDO: MARCAS, AMDA
 Secretariade Economia

e Secretaria de Gobernacion
* Procuraduria Federal del Consumidor




AHORRE
NO SE DESCAPITALICE
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PERSISTENCIA

AGRESIVIDAD

COMERCIAL




“PASION POR VENDER
CONOCERY QUERER EL PRODUCTO”
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